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І. Опис навчальної практики 
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ІІІ. Опис навчальної практики 

1. Анотація навчальної практики. 
Силабус навчальної практики є складовою частиною нормативно-методичного забезпечення 

навчального процесу для підготовки бакалаврів за освітньою програмою 076 Підприємництво, 
торгівля та біржова діяльність. 

Практика студентів – це невід’ємна складова освітньо-професійної підготовки фахівців, 
основне завдання якої – закріплення теоретичних знань, отриманих у процесі навчання, 
формування у студента вміння приймати професійні рішення в конкретних умовах практичної 
діяльності. У період практики закладаються основи досвіду професійної діяльності, практичних 
умінь і навичок, професійних якостей особистості майбутнього фахівця. 

Метою навчальної практики є ознайомлення студентів зі специфікою майбутньої професії, 
отримання ними первинних професійних умінь і навичок, а також з особливостями, змістом та 
завданнями управлінської діяльності, роллю керівників різних рівнів в управлінні сучасними 
підприємствами. 

Навчальна практика є початковим етапом практичного ознайомлення студентів з обраною 
спеціальністю, отримання професійних знань і навичок, які допоможуть у вивченні теоретичних 
курсів, ознайомлення із сучасними технологіями, що використовуються у навчанні. 

Навчальна практика базується на використанні активних методів навчання студентів 
(тренінгових технологій). При цьому навчання зорієнтоване на особистість студента, на його 
свідому участь у вдосконаленні своїх знань, персональних і фахових навичок, в тому числі 
навичок колективної роботи, творчого вирішення конкретних проблем. 

 
2. Мета і завдання навчальної практики. 
Навчальна практика – частина навчального процесу, яка передбачає зміцнення теоретичних 

знань в процесі оволодіння практичними навичками з обраної спеціальності. Вона поєднує в 



собі теоретичне і практичне навчання. 
Метою навчальної практики є знайомство студентів з особливостями діяльності 

підприємницьких структур, підприємств торгівлі різних форм власності і типів господарювання, 
із завданнями і проблемами, які перед ними стоять оволодіння методами і прийомами роботи 
економіста в сфері організації, управління і контролю профільної діяльності. 

Відповідно до мети основними завданнями навчальної практики є: 
ознайомлення з основами підприємницької діяльності; 
вивчення організаційно-правових форм підприємницької діяльності, видів діяльності, форм 

власності; 
аналізування конкретних практичних ситуацій та прийняття обгрунтованих рішень в умовах 

невизначеності; 
ознайомлення з основами розробки та оцінювання підприємницьких ідей; 
ознайомлення з основами торгівельної та біржової діяльності. 
Під час проходження практики в університеті студенти підлягають правилам внутрішнього 

розпорядку. 
Для керівництва практикою на кафедрі призначається керівник, який: 
а) забезпечує студента роботою згідно програми практики із наданням необхідної 

методичної допомоги; 
б) забезпечує контроль та виконання індивідуальних завдань практики, перевірку та оцінку 

звітів студентів по закінченні практики; 
в) забезпечує контроль за дотриманням студентами трудової дисципліни. 
Керівники практики від кафедри проводять інструктаж з техніки безпеки, контролюють 

виконання програми і подають постійну кваліфіковану методичну допомогу у вигляді 
консультацій. Практика здійснюється згідно індивідуального завдання, отриманого студентом та 
індивідуального плану, складеного здобувачем та затвердженого керівником практики від 
кафедри. 

За узгодженням з керівниками практики необхідно два рази на тиждень звітувати на кафедрі 
та отримувати необхідну консультацію. 

Навчальна практика передбачає формування у студентів правильного розуміння власного 
професійного призначення та кваліфікаційних вимог до фахівців, ознайомлення з основними 
видами, завданнями та змістом діяльності фахівця, які викладені в освітньо-кваліфікаційній 
характеристиці, розкриття студентам дійсного стану та перспектив розвитку обраної 
спеціальності, підготовки їх до наступного опанування дисциплін навчального плану. 

 
3. Результати навчання (компетентності). 
Урезультаті проходження навчальної практики студенти повинні 
знати: 
- основні поняття та сутність підприємницької діяльності; 
- загальні умови започаткування і ведення підприємницької діяльності, принципи і методи 

підприємницького менеджменту; 
- нормативно-правову базу та особливості державного регулювання підприємницької 

діяльності, основи договірних взаємовідносин у підприємництві, торгівлі та біржовій діяльності; 
- основи економіки та організації торгівельної діяльності, механізм функціонування 

торгівлі, процеси функціонування, інфраструктурного обслуговування і забезпечення торгівлі; 
- основи організації оптової торгівлі та товаропостачання підприємств торгівлі; 

забезпечення ефективності функціонування підприємств торгівлі в умовах конкуренції; 
- нормативні основи здійснення біржової діяльності в Україні, технології виконання 

біржових операцій на різних видах бірж. 
вміти: 
- самостійно працювати з різними джерелами інформації; організовувати та вести пошукову 



та науково-дослідну роботу; 
- застосовувати адекватні управлінські рішення в області підприємництва, торгівлі та 

біржової діяльності; 
- орієнтуватися в ситуаціях, пов’язаних з підприємницькою, торгівельною та біржовою 

діяльністю; 
- володіти професійною культурою фахівця у сфері підприємництва, торгівлі та біржової 

діяльності; 
- аналізувати інформацію, оцінювати ситуації, розробляти і обґрунтовувати практичні 

пропозиції щодо підвищення якості роботи майбутнього фахівця в сфері підприємництва, 
торгівлі та біржової діяльності. 

Студент повинен мати навички: конспектування літературних джерел; публічного виступу; 
самостійної роботи з вивчення матеріалів навчальної практики; володіти основною 
законодавчою, методичною і нормативною базою функціонування підприємств; вільного 
володіння понятійним апаратом та оперування термінологією під час виконання навчальних 
завдань практики. 

Компетентності, які студент набуде в результаті навчання 
Загальні компетентності 

ЗК-2. Здатність застосовувати отримані знання в практичних ситуаціях: розробка і застосування 
нових економічних, торгівельних, біржових інструментів. 

ЗК-3. Здатність спілкуватися державною мовою як усно, так і письмово. 
ЗК-4. Здатність спілкуватися іноземною мовою. 

Фахові компетентності 
ФК-2. Здатність обирати та використовувати відповідні методи, інструментарій для 

обґрунтування рішень щодо створення, функціонування підприємницьких, торговельних і біржових 
структур. 

Програмні результати навчання 
ПРН-2. Застосовувати набуті знання для виявлення, постановки та вирішення завдань за різних 

практичних ситуацій в підприємницькій, торговельній та біржовій діяльності. 
ПРН-3. Мати навички письмової та усної професійної комунікації державною й іноземною 

мовами. 
IV. Структура навчальної практики 

 
Схема практики для денної форми навчання 

Етапи практики 
  

Зміст роботи Термін 
виконання 

Кількість год 

Всього Конс. Сам 
роб. 

1 семестр. Змістовий модуль 1. Теоретичні та прикладні основи підприємницької діяльності 
1. Характеристика 
підприємництва як виду 
господарювання 

Інструктаж з ОП і ТБ, 
Ознайомлення зі змістом 
практики; 
Видача індивідуальних завдань 

 
до 15.09.21 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

2. Організаційно-правові 
форми підприємництва 

Вивчення законодавчої бази та 
організаційних форм 
функціонування 
підприємницьких структур 

 
до 30.09.21 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

3. Оцінка галузей та 
видів підприємницької 
діяльності 

Формування власного банку 
підприємницьких ідей та його 
аналіз 

до 15.10.21 10 0,67 9,33 



4. Характеристика 
підприємницького 
середовища 

Аналізування зовнішнього 
підприємницького середовища та 
виявлення сприятливих 
можливостей для реалізації 
власних бізнес-ідей 

 
до 30.10.21 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

5. Організація 
підприємницької 
діяльності 

Робота в групах щодо створення 
віртуального суб’єкта 
підприємницької діяльності 
(підприємства) 

 
до 10.11.21 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

6. Управління 
підприємницькою 
діяльністю 

Виконання функцій управління 
підприємницькою діяльністю в 
процесі ділової гри-симуляції 

до 20.11.21 10 0,67 9,33 

7. Форми взаємодії та 
співробітництва 
суб’єктів 
підприємницької 
діяльності 

Робота в групах щодо прийняття 
обгрунтованих управлінських 
рішень в ситуаціях 
невизначеності, налагодження 
бізнес-комунікацій 

 
до 30.1121 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

8. Моделювання бізнес- 
процесів у 
підприємницькій 
діяльності 

Робота в групах щодо 
опрацювання внутрішнього 
механізму самоорганізації 
підприємницької структури 

 
до 15.12.21 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

9. Управління змінами в 
підприємництві 

Підготовка презентації 
проміжних індивідуальних 
результатів навчальної практики 
(власного підприємницького ідеї- 
проекту) 

 
до 30.12.21 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

Разом за семестр 1 90 6 84 
2 семестр. Змістовий модуль 2. Теоретико-методичні та прикладні засади торгівельної та 

біржової діяльності 
10. Значення, сутність та 
функції торгівлі 

Ознайомлення з поняттями та 
загальною характеристикою 
торгівлі як системи, її функціями 

до 15.02.22 10 0,67 9,33 

11. Організаційні основи 
функціонування 
роздрібної торгівлі 

Ознайомлення з видами 
торговельних об’єктів, їх 
ознаками та організаційною 
структурою торговельних 
підприємств 

 
до 28.02.22 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

12. Організаційні основи 
діяльності підприємств 
оптової торгівлі 

Ознайомлення з сутністю та 
функціями оптової торгівлі, її 
структурою; організацією оптової 
торгівлі в Україні та країнах 
ринкової економіки 

 
до 15.03.22 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

13. Організаційна 
побудова, розміщення та 
розвиток роздрібної 
торговельної мережі 

Ознайомлення з видами та 
принципами розміщення 
роздрібної торговельної мережі в 
міській та сільській місцевості; 
організація фірмової торговельної 
мережі та її основні напрями 
розвитку в Україні 

 
 
 

до 30.03.22 

 

 
10 

 

 
0,67 

 

 
9,33 

14. Організація 
торговельного 
обслуговування покупців 

Ознайомлення з системою 
торговельного обслуговування та 
принципами організації. 
Характеристика складових 

 
до 15.04.22 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 



 системи торговельного 
обслуговування. Культура 
торгівлі та показники її рівня. 
Якість обслуговування та її 
оцінка 

    

15. Економічна сутність 
та еволюція біржового 
ринку 

Ознайомлення з організаційною 
структурою біржового ринку; 
видами бірж, їх 
характеристиками, 
організаційною структурою біржі 

 
до 30.04.22 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

16. Особливості 
організації та 
регулювання біржової 
діяльності 

Міжнародний досвід біржової 
діяльності; характеристика 
регулювання біржової діяльності 
в Україні; біржове регулювання в 
зарубіжних країнах 

 
до 15.05.22 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

17. Біржові товари та 
біржові угоди 

Презентування і здача 
індивідуальних завдань практики. до 30.05.22 10 0,67 9,33 

18. Організація біржових 
торгів 

Підготовка та оформлення звіту з 
навчальної практики 
Захист звіту з навчальної практики 

 
до 20.06.22 

 
10 

 
0,67 

 
9,33 

Разом за семестр 2 90 6 84 
Всього годин: 180 12 168 

V. Види (форми) індивідуальних завдань навчальної практики 

Орієнтовна тематика індивідуального завдання: 
Варіант 1 
1. Роль підприємництва в суспільстві. 
2. Види та класифікація торговельних об’єктів. 
3. Економічна сутність та організаційна структура біржового ринку 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 2 
1. Засади підприємницької діяльності в Україні. 
2. Державне регулювання та підтримка розвитку внутрішньої торгівлі України 
3. Види бірж, їх характеристика 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 3 
1. Ефективність підприємницької діяльності 
2. Поняття внутрішньої торгівлі. Основи організації внутрішньої торгівлі 
3. Організаційна структура біржі 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 4 
1. Державне регулювання підприємництва.Принципи підприємницької діяльності 
2. Організаційна структура торговельних підприємств 
3. Міжнародний досвід біржової діяльності 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 5 
1. Передумови підприємництва та елементи підприємницького середовища 
2. Механізм започаткування власної справи. 
3. Сучасний стан та шляхи розвитку вітчизняного біржового ринку 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 6 
1. Види підприємницької діяльності Оптові торговельні підприємства, їх економічні, 



організаційні та юридичні ознаки. 
2. Розвиток біржової діяльності в Україні 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 7 
1. Функції і модель підприємництва. Правова база підприємництва 
2. Роль, функції та класифікація оптових посередників 
3. Поняття біржового товару. Стандартизація біржового товару 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 8 
1. Значення підприємництва в структурі ринкової економіки 
2. Сутність та функції оптової торгівлі 
3. Біржі та біржові операції 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 9 
1. Правове забезпечення розвитку підприємницької діяльності в Україні. 
2. Організатори оптового обороту, їх роль та функції у формуванні оптового ринку 
3. Біржове регулювання в зарубіжних країнах 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 10 
1. Підприємницька ідея: її джерела та оцінка 
2. Роль та функції складів в процесі товарного обігу 
3. Особливості біржових товарів та їх класифікація 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 11 
1. Проблеми та перспективи розвитку підприємництва в Україні 
2. Особливості здійснення операції щодо продажу товарів за участю дистриб’ютора та 

дилера 
3. Організація управління біржею 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 12 
1. Договірні і партнерські відносини в підприємницькій діяльності 
2. Види оптових посередників 
3. Поняття та ознаки біржових угод. Класифікація біржових угод 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 13 
1. Організаційно-правові форми підприємництва 
2. Значення та завдання товаропостачання роздрібної торговельної мережі 
3. Учасники біржової торгівлі: їх характеристика, права та обов’язки 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 14 
1. Технологія створення власної справи 
2. Поняття торгівельної діяльності та її ознаки 
3. Організація біржових торгів 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 15 
1. Зміст установчих документів та їх підготовка. 
2. Тендер і його роль у конкурентному середовищі 
3. Технологія біржової торгівлі на вітчизняних товарних біржах 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 16 
1. Підприємницька таємниця 
2. Поняття і функції торгівлі 



3. Правила поведінки членів біржі та учасників торгів 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 17 
1. Розвиток конкуренції в сучасних умовах. 
2. Основні принципи та вимоги до організації товаропостачання роздрібної торговельної 

мережі 
3. Біржі та біржові операції 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 18 
1. Об’єкти підприємницької діяльності в ринковій економіці. 
2. Організація транспортно-експедиційного обслуговування підприємств торгівлі 
3. Особливості розрахунків на біржах реального товару та функції кліригу 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 19 
1. Організація спільних підприємств. 
2. Види роздрібної торговельної мережі. 
3. Технологія проведення біржового торгу 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 20 
1. Державна реєстрація підприємницької діяльності 
2. Поняття упаковки та тари, їх роль в процесі обігу товарів 
3. Сутність та правила біржового котирування цін 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 21 
1. Підприємницький ризик: зміст і функції 
2. Управління товаропостачанням роздрібної торговельної мережі 
3. Кліринг і розрахунки на біржовому ринку 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 22 
1. Соціальна відповідальність бізнесу 
2. Фактори, що впливають на організацію товаропостачання 
3. Клірингові розрахунки на ринку цінних паперів 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 23 
1. Підприємницька ідея: її джерела та оцінка 
2. Принципи розміщення роздрібної торговельної мережі в міській та сільській місцевості 
3. Особливості функціонування фондового ринку та фондової біржі 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 24 
1. Статут підприємства, його основні розділи. 
2. Організація фірмової торговельної мережі та її основні напрями розвитку в Україні 
3. Поняття та функції брокерської фірми 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 25 
1. Видатні підприємці нашого краю (на прикладі 3-х осіб) 
2. Організація продажу товарів за різними формами та методами. Методи активізації 

роздрібного продажу товарів 
3. Поняття, типи і функції фондових бірж 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 26 
1. Державна підтримка малого підприємництва 
2. Сутність та зміст торгово-технологічного процесу в магазині 



3. Цінні папери як біржовий товар. Види цінних паперів 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 27 
1. Мале підприємництво, особливості його розвитку в Україні і за кордоном. 
2. Організація пересувної торгівлі. Види пересувної торгівлі: розносна та розвізна торгівля 
3. Біржові угоди на фондовому ринку, поняття та їх види 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 28 
1. Ризики підприємницької діяльності та економічна безпека підприємства 
2. Організація ярмаркової торгівлі 
3. Поняття та особливості опціонних угод 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 29 
1. Система потреб за А. Маслоу. Мотивація підприємництва. 
2. Нові форми позамагазинного продажу товарів 
3. Поняття та функції аграної біржі 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 
Варіант 30 
1. Типові помилки при заснуванні власної справи 
2. Система торговельного обслуговування, її сутність, зміст та принципи організації 
3. Біржові угоди та контракти на аграрній біржі 
Тестові завдання, ситуаційна вправа 

 
4. Політика оцінювання 

Політика щодо академічної доброчесності. 
Жодні форми порушення академічної доброчесності не толеруються. Усі звіти з практики 

перевіряються на наявність плагіату. 
Належним чином оформлений звіт кожен студент повинен здати після закінчення практики 

на перевірку керівникові практики від кафедри. 
За результатами перевірки звіту, його захисту студентом, а також спостереження за 

виконанням календарного графіку проходження практики надається детальна характеристика 
роботи студента при отриманні практичних знань, що виражається виставленням комплексної 
диференційованої оцінки в екзаменаційну відомість і одночасно в залікову книжку кожного 
студента. 

Студент, який не дотримався вимог (завдання та графіку проходження практики), що 
отримав негативний відгук керівників та незадовільну оцінку під час захисту (що фіксується в 
екзаменаційній відомості), направляється на практику під час канікул або виключається з вузу у 
встановленому порядку. Студент, який повністю не виконав графік та завдання практики з 
поважних причин (тривала хвороба, тощо, що підтверджується відповідними документами) 
повинен написати заяву, на підставі якої наказом продовжується термін проходження практики. 
Після її завершення захист звіту проводиться на загальних підставах. 

Політика щодо дедлайнів та перескладання. 
Роботи (звіти з практики), які здаються із порушенням термінів без поважних причин, 

оцінюються на нижчу оцінку. Перескладання відбувається із дозволу деканату за наявності 
поважних причин. 

 

VІ. Оцінювання результатів навчальної практики 

Система оцінювання знань студентів з навчальної практики 
 



 
Зміст роботи, що оцінюється Кількість 

балів 
1 Теоретична підготовка: 

- знання базової термінології підприємництва, торгівлі та біржової 
діяльності; 
- володіння методами здійснення аналітичних та прикладних 
досліджень; 
- вільне оперування інструментами та методиками, обраними для 
виконання власних досліджень. 

 
 
 

15 

2 Оцінювання процесу проходження практики: 
- дотримання термінів виконання завдань практики; 
- повнота зібраної інформаційної бази (статистичних даних, 
нормативної документації тощо); 
- дотримання плану-графіка проходження практики. 

 
 

15 

3 Якість виконання завдань практики: 
- глибина засвоєння навчального матеріалу; 
- інформативна та змістова наповненість звіту; 
- коректність використання інформації, дотримання принципів 
академічної доброчесності; 
- обгрунтованість висновків та пропозицій. 

 

 
20 

4 Оцінювання звітної та допоміжної документації: 
- дотримання визначеної силабусом структури звіту; 
- якість оформлення щоденника та звіту з практики; 
- характеристика керівника практики; 
- наявність первинної документації у додатках до звіту, наявність 
коректних посилань; 
- відсутність плагіату (допустимий рівень при перевірці); 
- дотримання вимог до оформлення звіту з практики. 

 
 
 
 

30 

5 Захист звіту з практики 
- зміст доповіді-презентації; 
- креативність підходу до оформлення доповіді-презентації; 
- вільне володіння матеріалом під час захисту; 
- грунтовні відповіді на запитання комісії з захисту звітів з практики. 

 
 

20 

 Разом 100 
 
 

Шкала оцінювання 
Оцінка в балах 

за всі види робіт з навчальної 
практики 

Оцінка для 
заліку 

90 – 100  
 

Зараховано 
82 – 89 
75 - 81 
67 -74 
60 - 66 

1 – 59 Незараховано (з можливістю повторного складання) 



VІІ. Підсумковий контроль 
 

Залік відбувається у формі захисту звіту з практики. Максимальна оцінка 100 балів. Залік 
проводиться згідно розкладу. 

 
VІІІ. Рекомендована література та методичне забезпечення 

 
1. Бортнік С. М. Економіка та організація торгівлі : курс лекцій для студентів денної та 

заочної форм навчання для підготовки бакалавра галузі знань 07 «Управління та 
адміністрування» спеціальності 076 «Підприємництво, торгівля та біржова діяльність» освітньої 
програми «Економіка підприємства». Луцьк : СНУ імені Лесі Українки, 2019. 312 с. 

2. Бортнік С. М., Лялюк А. М. Навчальна практика. Методичні вказівки до навчальної 
практики для студентів денної та заочної форм навчання для підготовки бакалавра галузі знань 
07 «Управління та адміністрування» спеціальності 076 «Підприємництво, торгівля та біржова 
діяльність» освітніх програм «Економіка підприємства», «Бізнес-економіка». Луцьк : СНУ імені 
Лесі Українки, 2019. 56 с. 

3. Бортнік С. М. Товарні біржі : курс лекцій для студентів денної та заочної форм навчання 
для підготовки бакалавра галузі знань 07 «Управління та адміністрування» спеціальності 076 
«Підприємництво, торгівля та біржова діяльність» освітньої програми «Економіка 
підприємства». Луцьк : СНУ імені Лесі Українки, 2020. 172 с. 

4. Бортнік С. М. Товарні біржі. Тестові завдання для студентів денної та заочної форм 
навчання для підготовки бакалавра галузі знань 07 «Управління та адміністрування» 
спеціальності 076 «Підприємництво, торгівля та біржова діяльність» освітньої програми 
«Економіка підприємства». Луцьк : СНУ імені Лесі Українки, 2020. 58 с. 

5. Виноградська А. М. Основи підприємництва: навчальний посібник / Друге видання, 
перероб. і доп. Київ: Кондор, 2008. 544 с. 

6. Голошубова Н. О. Організація і технологія торгівлі спожитковими товарами: навч. посіб. 
Київ: Київ. нац. торг.-екон. ун-т, 2007. 272 с. 

7. Гранаткина Н. В. Товароведение и организация торговли продовольственными 
товарами: учеб. пособие для нач. проф. обра-зования / 3-е изд., испр. и доп. Москва: Академия, 
2009. 240 с. 

8. Гончар Л. А. Торговельне підприємництво: конспект лекцій. Дніпропетровськ: ДУ ім. 
Альфреда Нобеля, 2012. 145 с. 
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